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Kohti yrityksen kasvun vallankumousta

Olipa kyseessa vihtildinen yksinyrittdja tai kansainvalinen
suuryritys, Lean-myynti tuo yrityksille uuden tavan myyda.

Lean-myynti tuo ratkaisun kolmeen "epajatkumoon”, jotka
tapahtuvat rinnakkain: 1) asiakkaiden ostokayttdytyminen
muuttuu huimaa vauhtia 2) analytiikkatyokalut kehittyvat
kohti keinoalyn hyédyntamista ja 3) Lean menetelmia
hyddynnetdan tuotanto/palveluprosessien lisdaksi myos
myyntiprosessin kehittdmiseen.

Kaiken keskidssa on jatkuva oppiminen ja mahdollisimman
luotettava juurisyiden analysointi. Kuinka voimme oppia
menestyksistd /virheista aikaisemmissa tarjouksissa ja
hy6dyntaa analysoitua tietoa tarjousten voittoprosentin
kasvattamisessa.

Kiteytettynd, Lean-myynti vastaa kysymyksiin:
1) Kuinka voitan tarjouksen?

2) Kuinka opin menestyksistani?

3) Kuinka eliminoin heikkouteni?

4) Kuinka erotun Kkilpailijoista?
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Jotta voit tehdé voittavan tarjouksen, pitda sinun oppia
muista vastaavista tarjouksista - mahdollisimman
reaaliajassa. Tama on mahdollista Lean-myynnin kautta,
hyodyntamalla juuri siihen tarkoitukseen kehitettya Lean-
myynnin kojelautaa.

Tama kirja toimii myo6s koulutusmateriaalina Lean-myynnin
koulutuksissa. Lisatietoa koulutuksista 10ytyy osoitteesta
www.ultraleanbusiness.com.

Vihdissa 03.09.2019,

-

Antti Leijala
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Ultra Lean Sales

"Antti rakensi, ohjasi ja johti Nokian Lean-myynnin
maailmanlaajuista koulutusta, hyddyntdmistd ja kdyttéénottoa
vuosina 2015-18. Hdn ohjasi 30+ koulutettavaa, jotka
keskittyivit Lean (Six Sigma) menetelmien hyéddyntdmiseen
myyntiympdristéssd sekd toimi muutosagenttina sekd myynti-
ettd laatuorganisaatioissa. Hdn johti Nokian Lean-myynnin
projektia, jossa keskityttiin tarjousten voittotodenndkéisyyden
parantamiseen hyddyntden etenkin voitettujen ja hdvittyjen
tarjousten juurisyiden analyysid ja massatietoon pohjautuvaa
analytiikkaa. Voin ldimpimdsti suositella Anttia ja hdnen
koulutuksiaan”, Hannu Jarvelin, Nokia
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Kolme "epajatkumoa” tapahtuu rinnakkain:

1) Asiakkaiden ostokayttaytyminen muuttuu huimaa vauhtia

2) Analytiikkatydkalut kehittyvat kohti kelnoalyn hyodyntamlst
3) Lean-menetelmia hyddynnetaan tuotanto- a3
prosessien lisaksi myo

It, mahdo 4
tarkoitukseen kehitettya Lean-myynnin menetelmaa

Jos noudatamme prosessia kurlnalalsestl ja tuotamme tarkkaa tietoa,
tuottaa meille A

OVH: 39€
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