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PAAVOITTO ELAMAN
ARPAJAISISSA

"Mind synnyin vuonna 1950.
Musiikin ystaville se on kuin voittaisi

pédvoiton elimin arpajaisissa.”

Noin aloittaa brittildinen rocktoimittaja David Hepworth kir-
jansa 1971 — Never a Dull Moment.

Epe Helenius ja mind synnyimme vuonna 1950. Me syn-
nyimme samana paivdna ja samassa paikassa. Jos me uskoi-
simme horoskooppeihin, ndakisimme tassa jotain merkittavas,
vaan emmehdn me usko.

Olemme kuitenkin kokeneet monia asioita samaan aikaan.

Toisistamme riippumatta me olemme aina kannattaneet
samaa suomalaista jadkiekkoseuraa (Ilvestd) ja samaa britti-
laistd jalkapallojoukkuetta (Arsenalia). Olemme asuneet koko
ikimme Tampereella, synnyinkaupungissamme ja vietdmme
kesat mokeillamme Lempaalassa.

13-vuotiaina me kumpikin hullaannuimme The Beatlesin
Twist & Shoutista. Sen energia kun oli jotain aivan ennenkuu-
lumatonta.

Me olemme aina rakastaneet musiikkia — ja olemme saaneet

tehda elamantyomme sen parissa, mind Soundin, Suomen
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suurimman musiikkilehden paatoimittajana ja Epe musiikki-
alan yrittdajana. Naissd rooleissa tutustuimme 1970-luvun alussa.

16-vuotiaana aloitimme kesatyot. Tahoillamme. Sitd voi kai
pitad lapsuuden loppuna.

Silloin mina aloin kantaa postia Tampereen Tammelassa,
kesdsta toiseen, aikana, jolloin puutalot revittiin alas ja tilalle
rakennettiin kerrostaloja. Vanhat tammelalaiset saivat muut-
taa keskustasta kauas laitakaupungille, vanhainkotiin tai naa-
purikuntiin. Eihdn ulkohuusiin ja yhteiskeittioon tottuneilla
koyhilla ollut varaa uusiin osakkeisiin. Suomessa elettiin suu-
ren muutoksen aikaa.

16-vuotiaana, kesdlla 1967, Epe lahti maailmalle.

Hanen isdnsa, Erkki Helenius, oli perustanut 1960-luvun
alussa kangaspainon. Sen tehdas sijaitsi Aitoossa, viitisen-
kymmenta kilometrid Tampereelta. Parhaimmillaan se
tyollisti yli 150 ihmistd. Sen tehtaan myymalastd tuli paikka-
kunnan vetonaula, jossa varsinkin aurinkoisina kesdpaivina
riitti matkailijoita.

Aluksi tehtaassa painettiin tilaajien haluamia kuvioita ti-
laajien hankkimille kankaille, mutta pian palkattiin yrityk-
seen omia tekstiilisuunnittelijoita, ja vahitellen Heleniuksen
kangastehdas 16ysi oman, tunnistettavan tyylinsa.

Marimekko oli tuolloin markkinajohtaja, mutta hyvin ka-
vivdt kaupaksi my0s Aitoossa painetut kankaat. Kirsti Nii-
nimden ja Marjo-Riitta Saloniemen toimittamassa kirjassa
Kretongista printtiin — Suomalaisen painokankaan historia tode-
taan, ettd kuoseissa vallinnut suurten kukkien kausi sijoittui
suomalaisen yhteiskunnan suureen murrosvaiheeseen, kau-
pungistumisen vuosiin 1965-1975.

Uusissa elementtitaloissa oli leveat ikkunat. Sellaisiin eivat

maalaistollien pitsiverhot ja harmaat salusiinit enda sopineet.

8



PAAVOITTO ELAMAN ARPAJAISISSA

Kaupunkilaiset halusivat isoja verhoja ja niihin iloisia, ndytta-
vid vareja. Kirkkaat keltaiset, vihredt, punaiset ja oranssit vrit
valloittivat suomalaiset. Suomalaiset olivat astuneet uuteen,
entistd rohkeampaan aikaan.

Viime vuosikymmenina markkinataloudessa on tapana ol-
lut, etta kun yrittdjad perustaa yhtion ja rakentaa siitd menes-
tyvan, ei hdnen paamairanain suinkaan ole vetaa sitd koko
tyouransa ajan. Nykyaan yhtit perustetaan ja niitd rakenne-
taan yhta tarkoitusta varten: myytaviksi.

1960-luvulla ei ndin toimittu. Silloin yrittdjat nakivat jal-
kikasvunsa oman tyonsa jatkajina. Yrittiminen jatkui sa-
malla alalla ja sukupolvesta toiseen. Se oli perheyritysten
kulta-aikaa.

Niinpa 16-vuotias Epe Helenius lahetettiin harjoittelijak-
si Sveitsiin. Kyseessa oli kemian tehdas, jonka kanssa isa oli
tehnyt yhteisty6td. Nyt oli pojan aika katsoa, miten Keski-
Euroopassa toimitaan.

Isd saattoi poikansa Tukholmaan ja antoi junaliput kiteen.
Matka halki Euroopan saattoi alkaa. Baselin-reissu oli hyp-
py tuntemattomaan. Seikkailun tuntua lisasi se, ettd Epe oli
ehtinyt lukea saksaa Tampereen Yhteiskoulussa vasta yhden
lukuvuoden.

Sveitsissa tulokas otettiin avosylin vastaan.

Hanelle annettiin oma asunto, hyvit, ilmaiset ruoat ja vero-
ton paivaraha, joka oli moninkertaisesti enemmaén kuin mita
koulukaverit ansaitsivat kesatdissa Suomessa. Paivat kuluivat
kiireettomasti opiskellen, mutta intohimoa kankaiden paino-
tyohon ei Sveitsissd syttynyt.

Ensi toikseen Epe osti Baselin kimppaansa levysoittimen,
ja sitten rahaa kuluikin runsaasti musiikkitallenteiden han-

kintaan. Heti kesdn aluksi ilmestyi The Beatlesin Sgt. Pepper’s
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Lonely Hearts Club Band, popmusiikin historian kenties kdan-
teentekevin albumi. Ja sen jdlkeen levysto karttui tiuhaan
tahtiin.

"Yksikseen vieraassa maassa asuvalla 16-vuotiaalla ei ollut
huolta huomisesta. Mieleen ei tullut sdastdaa. Kun hyvan levyn
niki, sen osti saman tien.
Kaikki tapahtui tassa ja nyt”,
muistelee Epe yli viisi vuosi-
kymmenta myohemmin.

Seuraavalla kesdlomalla
harjoittelu jatkui. Vuorossa
olivat talla kertaa Englanti
ja Manchester. Harjoittelu-
paikaksi oli valittu ICI, eli
kokonaiselta komealta ni-
meltddn: Imperial Chemical
Industries, tuolloin alansa
/ johtava brittiyhtid.

Matkan pdamaara tuntui

A

Harjoittelijaksi Sveitsiin. eren arcistor etukiteen kovin mieluisal-
ta. Olihan Englanti tuol-
loin popmusiikin ehdoton keskus, jossa uutta ja kiinnostavaa
musiikkia ilmestyi, ellei paivittdin, niin ainakin joka viikko.
Manchester, 1960-luvun ankea teollisuuskaupunki, merkitsi
kuitenkin melkoista kulttuurishokkia. Sveitsissa kaikki har-
joittelijat olivat tulleet ulkomailta, ja heistd pidettiin poik-
keuksellisen hyvaa huolta. "Kuin kukkaa kimmenella!”
Manchesterissa kaikki muut harjoittelijat olivat brittejs,
eikd tamperelaista teinipoikaa asetettu millaan tavoin erityis-
asemaan. Oli vain parjattavd muiden mukana — niin kielen

kuin kulttuurinkin suhteen.
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"Se oli oikea kansainvalistymisen ja aikuistumisen perus-
kurssi”, Epe toteaa.

Arkirealismi astui kuvaan myo6s raha-asioissa. Sveitsin
runsaita paiviarahoja saattoi vain muistella kaiholla, kun eng-
lantilaisessa suurkaupungissa piti tulla toimeen seitseman
punnan viikkorahalla. Tehdas sijaitsi Rochdalessa, ikdvan har-
maalla tehdasalueella, viitisentoista kilometrid Manchesterin
keskustasta. Asunto sentddn sijaitsi aivan suurkaupungin
ydinkeskustassa. Manchesterista jdi mieleen oikeastaan vain
kaikkialla eteen tuleva rumuus ja lika. Levyjd ei koko kesdna
ollut varaa hankkia kuin muutama.

Kaikki kuitenkin muuttui, kun Epe paisi kesdn viimei-
seksi viikoksi Lontooseen. Se tuntui heti ensi silmayksella
kotoisalta. Syttyi koko elaman kestanyt rakkaus kaupunkiin.
Epe asui Thamesin rannalla Pimlicossa vanhassa kaupunki-
talossa, joka oli remontoitu perhehotelliksi. Sieltd oli muka-
va kavella suurkaupunkia ristiin rastiin, tutustua sen joka
kolkkaan.

Lontoo tarjosi sen Unelmien Englannin, toiveiden satu-
maan, josta haaveilleen teinipojan odotukset Manchester oli
taysin pettanyt.

Epe opiskeli ensin merkonomiksi. Sitten han luki jonkin
aikaa taloustieteitda Tampereen Yliopistossa, mutta vahin-
taan yhta tirkednd kouluna hin pitdd noita kahta kesaa ulko-
mailla seka sitd reilun vuoden aikaa, jona hdn armeijas-
ta kotiuduttuaan tyoskenteli isdn yhtiossa vientitehtavis-
sd. Epe kiersi maailmalla messuilla ja opetteli liike-elaman
alkeita.

21-vuotiaana Epe kuitenkin tiesi, ettd nyt oli tullut aika
tehda se ratkaiseva paatos. Eivat ne kangaspainon tarjoamat

tyotehtdvat hanestd mitenkdan vastenmielisiltd tuntuneet,
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mutta nuori mies ei ollut koskaan pystynyt kokemaan sitd alaa
aidosti omakseen.

Perheen rahaa ja resursseja kului koulutukseen, jota Epe
ei kokenut tarvitsevansa. Niinpa pian yhden kansainvalisen
messumatkan jalkeen, kun viikko oli vierdhtanyt Frankfurtissa
Aitoossa suunniteltuja ja painettuja verhokankaita ulkomais-
ten firmojen edustajille esitellessd, istahti Epe kesamdkin
saunan rappusilla isdnsd viereen ja kertoi, ettei hanesta ikina
tulisi tdiman tyon jatkajaa.

Epe halusi kylld tehdd elaméntyonsa liikemiehend, mutta

aivan eri alalla.

Tuohon aikaan suomalaiset levykaupat olivat kuin apteekke-
ja. Levylla oli vahittaishinta, ja siitd pidettiin tiukasti kiinni.
Maan joka kolkassa LP maksoi tismalleen saman markkamaa-
ran. Hinnalla ei kilpailtu, eikd alennusmyynteja tunnettu.

Tampereen johtavissa levykaupoissa, Tampereen Soitin-
kaupassa ja Fazer Musiikissa, oli jopa ripustettu seinille tiuk-
kasanainen julistus. Niissa tiedotettiin juhlallisella tyylilla,
ettd kyseisessda myymaldssd noudatetaan tarkasti musiikin
vahittdiskauppiaiden sopimia vahittaismyyntihintoja. Hin-
noilla ei siis lahdetty kilpailemaan, vaan eivdtpd ne myymalat
kilpailleet valikoimillakaan. Se, mitd levyja myyntiin otettiin,
oli useimmiten joko puhtaasti sattuman kauppaa tai se peilaili
sisdanostajan omaa musiikkimakua.

Ja tdhidn tuli lisdksi vield se, ettd ndissd myymaloissa pitka-
tukkainen rockmusiikin ystava koettiin ikavaksi asiakkaaksi,
joka halusi aina ostaa jonkin tietyn levyn. Sille tyypille eivat

milloinkaan tuntuneet kelpaavan ne danitteet, jotka kaupan
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hyllyilta jo loytyivat. Asiakas saattoi jopa vaatia, etta kaup-
paan tilattaisiin ihan varta vasten se hanen havittelemansa
levy — se jonka hin oli ulkomaiselta radioasemalta kuullut
tai josta han oli englantilaisesta rocklehdestd lukenut. Sem-
moisestahan oli kaupassa tydskenteleville vain ylimaaraista
vaivaa ja ajanhukkaa.

Ulkomailla Epe oli ndhnyt useita levykauppoja, joista sai
uutuudet heti niiden ilmestymispdivand. Han luki saannolli-
sesti englantilaisia, rockiin keskittyneita viikkolehtia — sellai-
sia kuten Melody Maker, New Musical Express ja Disc & Music
Echo. Myds Raven ja FAB:in kaltaiset nuorisolle suunnatut
muotilehdet tuli luettua tarkasti.

Yleisradio ei popmusiikkia juurikaan soittanut, mutta kun
iltaisin valitsi putkiradion keskipitkilta taajuuksilta kaikkien
musiikkidiggarien tunteman "Kaksi-Nolla-Kasin” eli mainos-
rahoitteisen Radio Luxembourgin, niin paési kuulemaan kaik-
ki kuumimmat hitit.

Niilld keinoilla pysyi Tampereellakin mainiosti ajan tasalla.
Mutta eihdn se mitddn auttanut, ettd tiesi jonkin levyn juuri il-
mestyneen ja nousseen brittilistoille, silld jos meni takalaisesta
levykaupasta sita ostamaan, napsahti vastaukseksi useimmiten
pelkkaa "ei-oota”. Ja jos levyn siitd myymaldstd meni tilaamaan,
kesti danitteen saapuminen pari, kolme kuukautta.

Niinpa Epe alkoi tilailla uutuuslevyja Englannista.

Viahin erin naihin tilauksiin ly6ttaytyi mukaan kavereita.
Isommalla tilauksella kun sidastettiin postimaksuissa. Tasta
pienimuotoisesta toiminnasta sai Epe ajatuksen yrittda tuoda
maahan levyjd ja myyda niita selvasti halvemmalla kuin mita
Suomessa oli ollut tapana.

Kun Epen vanha kaveri, paikallisesti tunnettu deejii Jukka

"Jojo” Mattila sisustajakavereineen rakensi Tampereella myy-
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malad, matkaili Epe Lontoos-
sa tutustumassa tavaran-
toimittajiin. Nama matkat
toistuivat sitten parin, kol-
men kuukauden vilein lapi
koko 1970-luvun. Lontoosta
hankittiin Epe’s Music Sho-
pin myymat levyt, mutta sa-
malla se tarjosi loputtoman
annoksen kulttuuria.
Levyjen tukkukauppiaat
hankkivat liput huippukon-
sertteihin: Pink Floyd, Paul
McCartney, Queen, Jethro

Tull, Asia, Peter Frampton,

Slade ja monet muut tuli

Jukka “Jojo” Mattila. epen arkistor

ndhtya keikoilla, joista Suo-
messa saattoi vain haaveilla.
Mutta todellinen musiikillinen koti Lontoosta tuli vasta sitten,
kun punk rock mullisti koko popmusiikin vuonna 1976. Epe
onnistui kokemaan pikkuklubeilla tai Hammersmith Odeonin
kokoisissa saleissa kaikki nousevat tihdet: The Jam, Genera-
tion X, Patti Smith, The Boomtown Rats, The Stranglers, Jona-
than Richman... listaa voisi jatkaa miltei loputtomiin. Ja koko
ajan mukana kuvassa oli musiikin ohella myos se toinen Epen

suuri rakkaus: englantilainen jalkapallo ja Arsenal.

Epe’s Music Shop avasi ovensa syyskuussa 1972, Tampereen

ydinkeskustassa Kuninkaankadulla. Se oli todella hieno
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myymala, avara ja tyylikkaasti sisustettu. Kaupan ilme oli
jannittavalla tavalla futuristinen sisustuksessa toistuvine pil-
vimuotoineen ja robotteineen. Epe’s Music Shopin laatikot
olivat tdynna LP-levyja, joista miltei jokaiseen olisi halunnut
tutustua.

1970-luvun alku ei ollut endd single-levyjen aikaa, vaan
nimenomaan LP oli se media, jonka musiikin ystavat olivat
omakseen ottaneet. Singleistd olivat tuolloin kiinnostuneet
oikeastaan vain tiskijukat. Jonkin aikaa Jojo Mattila vetikin
Epe’s Music Shopissa eri puolilla Suomea ammatikseen levyja
soittaville "tiskijukille” suunnattua erikoispalvelua.

Paketillinen upouusia poplevyja ldhti Tampereelta kuu-
kausittain niille ravintoloiden ja limudiskojen vetijille, jot-
ka halusivat pysya kuumimpien kansainvalisten virtausten
mukana. Nditd sinkkuja hankittiin padasiassa Tukholmasta,
jossa muutamat Vietnamin sotaa paenneet nuoret amerik-
kalaismiehet olivat keksineet tédllaisen tavan hankkia elan-
tonsa.

Avajaisten aikaan LP-levyja oli tarjolla alle tuhat, mutta
nopeasti se maarda moninkertaistui. Kaupan perusideana kun
oli se, ettd mistdan ei luovuttu, mutta koko ajan tuli uusia jul-
kaisuja. Valikoima pyrittiin pitdmé&édn tdydellisend. Jos joku
halusi suositun bandin minka tahansa aiemmin ilmestyneen
levyn, sen piti 16ytya Epe’sistd. Sitd ei tarvinnut ryhtya ulko-
mailta tilaamaan.

Epe’s Music Shopista muodostui pian myos kohtaamispaik-
ka. Yhdessi nurkassa oli suuri vihre3, lasikuidusta valmistettu
poytd, jonka ddressd lojui paikallisia teinejd. Muutamat selai-
livat siind englantilaisia musiikkilehtid, mutta useimmat vain
juttelivat, kuuntelivat musiikkia, katselivat asiakkaita ja ku-

luttivat aikaa.
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Paikalliset teinit kuluttivat aikaa Epe’s Music Shopin vihredn
muovipdydan 44ressa. epen ARKISTOT

"Levykaupan tateihin” olivat tamperelaiset musiikkidigga-
rit ehtineet vuosien saatossa tottua. Heihin verrattuna Epe’sin
myyjat olivat kuin toiselta planeetalta, nuoria ja asiantun-
tevia. Aluksi kaupassa tyoskentelivat kaksistaan Epe ja Jojo
Mattila.

Jojo saattoi seista pitkat tovit kaupan levysoittimen daressa
ja soittaa biiseista pelkkid introja: kymmenen sekuntia yhtd,
kymmenen sekuntia toista, kymmenen sekuntia kolmatta ja
niin edelleen. Tuon ajan diskomusiikissa intro ja tempo olivat
riittava syy biisin valitsemiseen tai hylkdamiseen.

Tammikuussa 1973 armeijasta siviiliin paadssyt, Epen hyva
ystava, Jukka "Jaska” Hynninen astui seuraavaksi tiskin taak-
se ja tuli tekemddn kaupassa toita eldkkeelle jadmiseensa

saakka. Jaskan kanssa Epe oli ehtinyt vetda vuoden verran
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provisiopalkalla Kokoomuksen Nuorille myymaansa ideaa
diskosta. Taimd Smiling Suniksi nimetty teinien tanssipaikka
toimi Hallituskadulla.

Nopeasti se nousi huimaan suosioon. Hallituskadulla si-
jaitsevaan, vanhaan ja rdhjaiseen teollisuuskiinteiston tilaan
mahtui 250 ihmista. Kun tuohon aikaan ei paasylippuja myyty
ennakkoon, merkitsi se sitd, ettd diskoiltana luikerteli oven ta-
kana toista sataa metria pitka jono. Perisuomalaiseen tapaan
siita syntyi tietenkin tappeluita, kun aina jotkut katsoivat oi-
keudekseen etuilla. Niinpd Smiling Sunin oli laitettava kaksi
jarjestysmiesta vartioimaan jonoa ja takaamaan asiakkaidensa
turvallisuus.

Smiling Sunista kehkeytyi lyhyt ja nopea menestystarina.

Epen kohdalla deejii-hommat paittyivat rakennuksen

purkamiseen ja asepalvelukseen astumiseen, mutta Jaska

Jaska Hynninen postimyyntiurakan kimpussa. eren arcistor
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Hynninen soitti levyja vield jonkin aikaa Smiling Sunin
uusissa tiloissa. Epelle deejii-vuosi oli hyvaa harjoittelua pop-
musiikin maailmassa, mutta huvitilaisuuksien jarjestamista
hén ei kuitenkaan kokenut omaksi alakseen.

Viahitellen Epe’s Music Shopin tiskin taakse varvattiin li-
sad myyjid. Usein he olivat saapuneet liikkeeseen asiakkaina.
Sitten he viettivat sielld yha enemmain ja enemman aikaa ja
alkoivat vahin erin autella kiireisind aikoina ja lopulta paatyi-
vat vakihommiin.

Nain kavi esimerkiksi Virtanen- ja Kontra-yhtyeiden laulu-
solisti Mauri "Moog” Konttisen Jarmo-veljelle, joka yleisesti
tunnettiin lempinimellddn "Bloody”. Bloody hengaili aikansa
Epe’sissd, kunnes erddnd joulusesonkina hédnet palkattiin kau-
siapulaiseksi. Ja se jouluapulaisen pesti jatkui jatkumistaan:
samalla sopimuksella Bloody toimi vield 1980-luvun lopulla
Koskikeskuksen Mega-Epe’s-kaupan myymalapaallikkona.

Samoin kavi Pertti "Petteri” Palkoaholle. Armeijasta paas-
tyadn ei hédnelld ollut mitdan kummempaa tekemistd. Han
notkui kaupassa paivat pitkat, antoi apuaan asiassa jos toises-
sakin ja lopulta sovittiin ty6ajat ja palkat. Myohemmin Petteri
siirtyi tyoskentelemain levy-yhtion puolella.

Tampereen Yliopistossa opiskelunsa aloittanut Kari Hei-
monen haki autokuskin ja varastomiehen hommiin. Heimo-
nen oli hyviassd fyysisessa kunnossa, ja kuntoa siind tyossa
tarvittiinkin.

Tédna paivana voi ehkd olla vaikea ymmartaa sitd tosiasiaa,
ettd 1970-luvulla danilevyjen myyminen saattoi joskus olla
raskasta ty6td. Fyysisesti huonokuntoinen ei niissd hommissa
olisi parjannyt, silld kun vinyylialbumeja pakattiin, ja paivassa
jouduttiin kuljettamaan 200—300 pakettia postiin, sai riskikin

mies painaa hommia otsa hiessa.
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Tyo6 levykaupassa vaati ajoittain hyvaa fysiikkaa. epen arcistor

Puhumattakaan sitten niistd pdivista, jolloin Amerikan
rahtina myymalan lattialle ilmestyi 8000 alennusmyynti-
levya. Illan tunteina niitd sitten kannettiin ja jarjestettiin
kellarivarastoihin. Yhteen laatikkoon oli pakattu 150 levya.
Siihen tuli painoa nelisenkymmenta kiloa. Ja niita laatikkoja
riitti yhdeksi iltapuhteeksi useammallekin miehelle!

Epe’s Music Shopin legendaarisimpia myyjia oli ensin Musan
ja sitten Soundin (ja my6hemmin Aamulehdenkin) kriitikkona
mainetta hankkinut Jussi Niemi. Jussi oli — ja on — musiikki-
mies henkeen ja vereen. Haneltd saivat lukemattomat asiakkaat
hyvia vinkkeja, ja vield vuosikymmenia myohemmin Epe’sin
asiakkaat ovat sosiaalisessa mediassa muistelleet 16yt6ja, jotka
he ovat Niemen Jussin suosituksesta onnistuneet tekemaan.

Kriitikkona Jussi Niemelld oli kuitenkin kaikista levyista
omat vankat mielipiteensa, eikd hén aina jaksanut pysya hy-

vantuulisen asiakaspalveijan roolissa. Jos asiakas oli ostamassa
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JUSSI NIEMI

Jussin mielesta huonoa levy4, kertoi hédn sen asiakkaalle, suo-
raan ja kiertelematta.

Elamantyyliltaan Jussi oli — ja on — hippi, ja joskus hanen
jossain madrin leviperdinen suhtautumisensa aikatauluihin
aiheutti kaupassa himminkia. Epe’s-mytologiaan kuuluvat
monet tarinat Jussin tempuista, kuten siitd, kun Jussi kerran
lahti kotiin ruokatunnille ja viipyi viipymistaan.

Kello tikitti kovaa vauhtia kohti sitd hetked, jolloin posti-
toimisto sulkisi ovensa. Lopulta Jussi tuli kahden ja puolen
tunnin ruokatunnilta, ja Epe rupesi siind jo vdhdn vimmas-
tuneena kyselemain, ettd kuinka kummassa Jussi oli saanut
ruokailuun kulumaan noin paljon aikaa.

Jussi totesi tyynesti: "Keitin perunoita! Ne ei meinannu
kypsya.”

Epe ihmetteli, ettd eihdn mitddn perunoita tuntitolkulla
keiteta.

"Ne oli isoja perunoita!” kuului vastaus.
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Kun Epe’s Music Shopin toiminta oli vakiintunut, paatti
Epe tehdd ensimmaistd kertaa lomalistat. Jussi sai ensimmai-
send varata loma-aikansa, ja hédn valitsi kesakuun.

Kului muutama piiva. Kaikkien yllatykseksi Jussi saapui
neljantend lomapaivana toihin.

"Sielld sataa. Joku muu saa jaada lomalle!” kuului Jussin se-
litys.

Rockin uuden aallon kuumina paivina Jussilla oli tapana to-
kaista punk-albumin ostajalle: "Pannaanko hakaneula samaan
pakettiin?” Se varmaan saattoi vield menni kieron huumorin
piikkiin, mutta joskus Epe’s Music Shopin asiantuntevat myy-
jat saattoivat asiakkaitaan loukatakin.

Eraskin musiikkitoimittaja manaili vield vuosikymmenia
my6hemmin, kuinka hdnen ostaessaan Tangerine Dreamin
uusinta levya oli Jojo Mattila murahtanut: "Yritaksada muka
vaikuttaa sivistyneelta?”

Tuo oli hinta, jonka innostuneesta ja asiantuntevasta myy-
jastd joutui maksamaan. Epe yritti useaan kertaan opettaa
henkilokuntaa hyviaksymaan asiakkaiden maun, mutta nor-
maaliin "Asiakas on aina oikeassa!” -kdytant66n padstiin oi-
keastaan vasta 1980-luvulla, kun myymaléiden tiskin taakse
palkattiin nuoria, pirteita ja palvelualttiita naisia.

Epe’s Music Shop toimi ensimmaiiset vuodet menestyvan
tekstiilifirman osana. Siitd seurasi kaksi asiaa: hyvana puole-
na tuli se, ettei levykaupalla ollut koskaan kassakriisia, silla
emoyhtioltd saatiin aina tarvittavaa paddomaa, mutta haitta-
puoleksi muodostui puolestaan se, ettei levykauppa ollut it-
sendinen toimija. Ja Epe on aina halunnut tehda paatokset
itsenaisesti.

Mikali yhtiossa olisi kaytetty nykyaikaista projektiseuran-

taa, olisi Epe’s Music Shop todennakoisesti padtetty lopettaa
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taloudellisia tappioita levykauppa alkuvuosinaan teki, mutta
tassd yhtidjarjestelyssa ne taloudelliset takaiskut hukkuivat
mainiosti menestyvan tekstiiliyhtion taseisiin.

Kun Epe’s Music Shop toi maahan levyt nopeasti ja myi nii-
td halvalla, tapahtui se, mika oli odotettavissakin: imperiumin
vastaisku. Vakiintunut, levykaupan monopolia hallussaan pi-
tanyt musiikkiteollisuus kavi taisteluun uutta tamperelaista
yrittdjad vastaan. Ensin alkoi alalla kuulua juoruja siits, etta
Epe’sissd myytaisiin varastettuja levyjd. Kun siihen ei kukaan
uskonut, paatettiin jarjestad boikotti.

Kun Suomen suurimmalle tukkuliikkeelle, parhaimmillaan
jopa 70 prosenttia levymarkkinoista hallinneelle Fazerin Finn-
levylle, kavi selvdksi, ettd Epe’s tuo maahan Britanniasta aa-
nilevyja, 1ahetti yhtion silloinen markkinointipaallikko, alun
perin Toivo Karjen oikeana kidtena musiikkialalla tunnetuk-

si tullut ja sittemmin merkittdvadan asemaan suomalaisessa
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levyteollisuudessa noussut Osmo Ruuskanen Epe Heleniuk-
selle jyrkkasdvyisen kirjeen, jossa todettiin yksiselitteisesti,
ettd Finnlevyn jakelussa olevia levyja saivat Suomessa jélleen-
myyjdt ostaa vain Finnlevyn tukusta.

Asia vietiin Aini- ja Kuvatallennetuottajien kasiteltdviksi,
ja lopulta Epe Heleniukselle tuli monen vuoden ajan uusia ja
taas uusia haasteuhkauksia, mutta oikeudenkayntiin saakka
ne eivat kuitenkaan milloinkaan johtaneet. Levyteollisuus
kutsui Epe’s Music Shopin toimintaa aluksi piraattitoimin-
naksi, mutta kun ilmeni, ettd kaupan myymistd danitteista
oli kaikki tekijanoikeusmaksut tilitetty, vaihdettiin termii,

nyt kauppaa syytettiin “harmaatuonnista”.
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Tekstija Kkuvatoimitus:

TIMO KANERVA

EPE HELENIUKSEN

pitka matka nuoresta rockdiggarista
maan merkittavimmaksi musiikkimoguliksi

Yksi musiikkiteollisuutemme suurimmista vaikuttajista

muistelee suomirockin kukoistuksen vuosikymmenia.

Epe’s Music Shop demokratisoi suomalaisen musiikkikulttuurin
1970-luvulla postimyynnin avulla. Ensimmaistd kertaa maan joka

kolkkaan sai tilattua uusia levyja niiden ilmestymispdivana.
Pian myos bandeja alkoi syntya ympari Suomen.

Epe Helenius néki timin ja perusti Poko Rekordsin, jonka artistit
ovat kuin suomirockin Kuka kukin on: Eppu Normaalista Popedaan,

Yosta J. Karjalaiseen ja Ismo Alangosta The 69 Eyesiin.

Elamakerrassaan Helenius kertoo, mitd tapahtui kulissien
takana ja miten suomalainen musiikkiteollisuus on

muuttunut viidessd vuosikymmenessa.
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