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Aluksi

Oma yrittdjépolkuni alkoi, kun takana oli jo vuosien ty6 yritysmaailmassa
markkinoinnin ja viestinndn eri tehtdvissd. Asiakasldhtoisyys ja
tavoitteellisuus ovat vahvasti ohjanneet jo yritysmaailman ajoista ldhtien

kaikkea toimintaani, josta on ollut paljon hyotyd my6s yrittdjyyteeni.

Vahvuuteni markkinoinnin ja myynnin osaajana sekd verkostojen vetdjéni
on kerryttinyt itselleni kattavan verkoston eri toimialojen ammattilaisia
yhteistyokumppaneiksi. Vahvaa ndkemystd ja osaamista on kertynyt hyvin
monelta eri toimialalta. Ammattitutkinto-osaamista olen kehittinyt niin
tutkintojen suorittajana kuin tutkintojen nidyton arvioijana ja mentorina, jota

tyGtd olen yrittdjand tehnyt viimeiset vuodet.

Innostava ja kannustava ohjaaminen on minulle aina ollut kunnia-asia, on
yhtd suuri ilo ndhdd, kun opiskelija pystyy kehittymdén opintojen kautta
uudelle tasolle ja saavuttaa opiskelulle asettamansa tavoitteet. Tatd

innostuneisuutta ja tavoitteellista tapaa toimia tarvitaan myés yrittdjyydessa.

Olen saanut kohdata ty6eldmani ja yrittdjyyteni aikana satoja ihmisi4, joista
monia olen saanut auttaa tapahtumien kautta kohtaamaan toisiaan ja
l6ytdmédn uusia yhteistydkuvioita. Iloni on siis ollut toimia seké vélittdjana
ettd mahdollistajana. Kaikkien ndiden kohtaamisten kautta oma unelmani
yrittdjyydestd on toteutunut paremmin, kuin osasin odottaa. Olen saanut
kokea upeita yrittdjyyden onnistumisia, vaikka yrittdjyyden polulle aina
kerddntyy my0s suuri madrd ylldatyksid, joihin ei kokeneinkaan
yritysmaailman konkari pysty varautumaan. Titd kaikkea kokemaani pyrin

tédssd kirjassani sinulle avaamaan. Toivon, ettd pystyt ndiden ideoiden ja
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ajatusten kautta avaamaan uusia innostuksen portteja omalle yrittdjén

polullesi, vaikka se olisikin vield suunnitteluvaiheessa.

Olen jakanut kirjan aihealueisiin. Teemat tdhdn kirjaan ovat valikoituneet
siltd pohjalta, jotka ty0ssdni mentoroijana ovat eniten aiheuttaneet pohdintaa
niin yrityksen perustamisvaiheessa kuin yritystoiminnan kehitystyossékin.
Teemoja kisittelenkin paljolti mentoroitavieni nikdkulmasta, miten olemme
niistd yhdessd keskustelleet vuosien kuluessa kerdttyjen kokemusten ja

tietojen pohjalta.

Kirjan loppuun olen koonnut markkinoinnin sanastoa sekd ne kirjat ja
oppaat, joita olen parhaiten voinut hyddyntdd opiskeluun ja oppimiseen
erityisesti viimeisten yrittdjavuosieni aikana. Né&ihin kirjoihin toivon
sinunkin tutustuvan. Uskon, ettd saat niiden kautta omaan yritystoimintaasi

paljon uusia ideoita ja innostavia ajatuksia.

Tata kirjaa ei olisi syntynyt ilman laajaa verkostoani ja yrittdjéna jo toimivia
yrittdjdkollegoita, joiden oivallukset ja kokemukset ovat olleet vahvoja
esikuvia yrittdjataipaleellani. Kirjan kirjoittamisen aloittamiseen sain

lisdvauhtia Tarinavoiman www.tarinavoima.fi.n kehittamaltda Kirjoita

eldmdsi tarinat — verkkokursseilta.

Toivon, ettd kirjani antaa sinulle yrittdjyyteesi piristysruiskeen, tuottaa iloa
ja luomisen riemua, jota meistd jokainen haluaa yrityksen erilaisissa
vaiheissa kokea. Minulle omien kokemuksien jakaminen on aina yhtd suuri

inspiraation ldhde.

Kirjan uusintapainos ajoittuu Suomen historialliseen péivédn, Pohjois-
Atlantin puolustusliiton 31. jdsenmaaksi liittymiseen 4.4.2023. Monella

tapaa juhlapdiva.
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Oma yrittijitarinani, miten kaikki alkoi ja miksi

minusta tuli yrittiji?
Miksi minusta tuli yrittdja? Olin pitkdén unelmoinut yrittdjéksi ryhtymisests,
mutta miten siithen lopulta rohkaistuin? Se oli monen sattuman summa,

kuten on kdynyt monella muullakin yrittdjéksi ryhtyessdan.

Tyoskentelin kansainvilisessd yrityksessd, jossa tyOpdivit olivat pdivd
paivaltd hektisempid. Pidin ty0stéini, opin valtavasti uusia asioita
monipuolisesti markkinoinnista ja kun valikoimaan tuotiin sesongeittain
runsaasti uutuuksia, se teki tyostd mielenkiintoisen. Toimialalla meni
Suomessa hyvin ja siksi markkinoista haluttiin ottaa kaikki myynnillisesti
irti, mik& oli mahdollista. TySkuvioihin tuli sddnnéllisesti pitkien tyopéivien

myotd lisdd kuormittavia elementteja.

Kevaiilla 2007, jolloin elettiin taloudellisesti vakaata kautta Suomessa ja
myos edustamani yrityksen kiireisintd sesonkia, tapasin sattumalta
viestintdalan yhteistyokumppanini, joka kutsui minut toimistoonsa. Takana
oli poikkeuksellisen hektinen tydrupeama, viikonloppuja isoissa
tapahtumissa, jotka kuuluivat toimenkuvani mukaisesti vastuulleni
kansainvilisen konseptin mukaisesti. Koin sananmukaisesti tarvitsevani

piristysruisketta alkavaan keviadseen.

Yhteistyokumppanini toimistossa oli vapautunut juuri tuolloin tydpiste ja
kun astuin kadulle, jotenkin vain herési yhtdkkinen tunne, ettd kysyisinko
tuota tyOpistettd itselleni? Oltiin Helsingin keskustassa, joten oletin
tyohuoneen vuokraa korkeaksi ja kuvittelin sen suunnitelmieni esteeksi.
Mutta vuokra olikin kohtuullinen. Saatuani myos kotoani kannustavan

signaalin suunnitelmilleni soitin ja sain kutsun neuvottelemaan tuosta
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tyopisteestd. Oliko kenties keviiselld auringonpaisteellakin osansa asiaan,

ettd ndin innostuin? Todennidkoisesti.

Kun toimitilan muut yrittdjdt olivat minulle tuttuja ja he vastasivat
ehdotukseeni myontdvisti, suunnitelmat mielesséni kirkastuivat ja l1&htivit
vauhdilla etenemédidn, olenhan aina pystynyt tekemidn suunnitelmia ja

padtoksid nopeasti.

Seuraavaksi soitin TE-toimistoon ja kyselin mahdollisuuksia starttirahaan.
Sieltdkin sain kannustavan vastauksen: liiketoimintasuunnitelma ja
investointilaskelmat vain valmiiksi niin saisin p#ddtoksen starttirahasta
nopeasti. Muutamassa viikossa koostin liiketoimintasuunnitelman ja TE-
toimistossa sain yrittdjdneuvojan tuella myds investointilaskelmat valmiiksi.
Néiden kera astuin TE- toimiston starttirahoista padttdvan luokse. Tunnissa
paitos starttirahasta oli kddessdni. Suunnitelmani oli edennyt vauhdilla. Mit4

seuraavaksi?

Uskallanko, riittddkd rohkeutta hypidtd yritysmaailmasta yrittdjaksi ilman
mitddn varmuutta asiakkaista? Kaikki oli tapahtunut nopeasti. Huhtikuun
lopussa olin vapaa aloittamaan yritystoiminnan. Aikaa helmikuun lopun

kahvihetkestd oli kulunut vain kaksi kuukautta.

Patentti- ja rekisterihallituksen ilmoitus vahvistui nopeasti ja virallisesti
yritykseni kédynnistyi 15.5.2007. Tarkeét palaset olivat kohdillaan. Minusta
oli tullut yrittdja. Miké fiilis, monivuotinen unelmani oli toteutumassa:
yritykseni oli starttaamassa! Keskeinen yrittdjyyteen liittyvd problematiikka,
jota yrittdjdn on mietittdvd, ja joihin omakin pohdinta pédosin keskittyi,
liittyi erityisesti ndihin kolmeen seikkaan: miten hinnoittelen, miten
markkinoin ja miten 16yddn asiakkaat. Niitd kisittelen laaja-alaisemmin

seuraavissa osioissa.
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Yrittijiksi ryhtyminen — monenmoista pohdittavaa

Yksinyrittdjaksi ryhtymisestd on muotoutunut ndkyvd tydelamétrendi
Suomessa 2000-luvulla. Moni asiantuntijakin on halunnut vaihtaa

palkkatyon yrittdjén vapauteen.

Ennen kuin konkreettisesti alkaa miettid yrittdjyyttd, on tdrkedtd pohtia
muutamia oleellisia yritystoimintaan liittyviéd seikkoja. Yrittdjaksi ei kannata
ryhtyd suin pédin, vaan on hyvd miettid sitd my6s yhdessd ldhiverkoston
kanssa. Jos verkostoosi kuuluu yrittsjis, kannattaa pohdintaa tehdé erityisesti
heiddn kanssaan. Saatuja neuvoja on tdrkedtd kuunnella, ja rakentaa
yrittdjyyttd perusteellisella pohjatyolld. Listaa siis ne henkilot, joiden
yrittdjikokemuksista ja osaamisesta uskoisit sinulle olevan hyotyd. Keitd
arvostat ja ketkd heistd saattaisivat parhaiten osata antaa konkreettista apua

yrityksen suunnittelu- ja aloitusvaiheessa.

Yrityksen perustaminen heréttdd monia lisdkysymyksid: miksi halusin
perustaa yrityksen, kenelle halusin ja voisin tarjota palveluita? Onko sinulla
mielikuva ihanneasiakkaastasi? Miten paljon mietit mainonnan kayttoa
yritystoimintasi tunnetuksi tekemisessd? Kaikki riippuu siitd, mille
toimialalle olet ryhtymissd tai jo toimit sekd miten isoja ovat tavoitteesi.
Kaikkia niitd seikkoja yrittdjyyttd pohtivan kannattaa miettid. Sosiaalinen
media ei ole vihentdnyt minkd4n median vetovoimaa. Sosiaalisen median
my6td  keinot saada ihmiset kiinnostumaan ovat moninkertaisesti

tehokkaammat perinteisid markkinoinnin ja viestinnidn keinoja tdydentéden.

Miki on yritysideasi? Pohdi, mikd on sinun juttusi ja pida siitd kiinni. Pohdi
my6s, mitkd ovat vahvuutesi, missd olet hyvd ja miksi olet hyvé niissa.
Miten Kkilpaillulle toimialalle aiot? Miten voisit erottautua markkinoilla

kilpailijoistasi? Persoonallisuutesi on tirked. Muista, ettd ihmiset brindin
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takana kiinnostavat aina. Pdiviti tai kirjoita liiketoimintasuunnitelma, silloin
joudut konkreettisesti miettimddn, mitd olet tekemédssd ja mihin suuntaan
menemadssd. Pddtd ensisijainen kohderyhméd ja mieti, miten tavoitat heidét
parhaiten. Pohdi, miten voisit hyddyntdd sosiaalista mediaa. Onko
miettimdsi toimiala kuluttajabisnestd vai suuntaatko B2B- bisnekseen
yritykset kohderyhménisi. K&y lépi yrityksesi aloittamiskustannukset. Mit4
kaikkea tarvitset ennen kuin yritystoimintasi voi kdynnistyd ja kustannukset
niiden pohjalta. Mieti, voitko alussa toimia kotitoimistolla vai tuleeko sinun
vuokrata liiketila. Toimialasi ratkaisee, minkilaiset toimiston tarvitset. Miti

pienemmilli kiinteilld kustannuksilla aluksi pérjait, sen parempi.

Pohdi my6s omaa hinnoitteluasi, kartoita kilpailutilannetta.

Kannattaa kartoittaa my6s eri pankkien lainatarjonta, esim. Facebookin
yrittdjairyhmien kautta saat kokemuksia ja nikemyksid jo toimivilta
yrittdjiltd, mitkd ovat eri pankkien lainatarjonnan mahdollisuudet.

Pohdi, haluatko ja tarvitsetko yhteistyokumppaneita yrittdjyyttdsi varten.
Voisiko kumppani tuoda lisdarvoa toimintaasi? Jos tavoitteesi on saada
isompia asiakkuuksia, yrittdjakumppanin merkitys saattaa olla hyvinkin
oleellinen, jolla vakuutat tulevat asiakkaasi helpommin. Valitse kumppanisi
kuitenkin huolella, hankkimalla suosituksia hinesta.

Ideoi yritysnimi. Pyydd ammattilaista luomaan logosi. Ideoi hyva slogan.
Kilpailuta ammattilaiset, jottet maksaisi liikaa. Pyyda suosituksia ja kysy
mielipiteitd 14hipiiriltasi.

Jos perustat yhtion, tutustu asiantuntijan kanssa eri yhtiomuotoihin,
velvoitteisiin ja kustannuksiin.

Testaa liikeideasi ystdviesi avulla. Kuuntele heitd, saat varmasti hyvid
neuvoja ja rohkaisua.

Ole rohkea, innostunut ja usko itseesi. Jokainen voi toteuttaa haaveensa.
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Miten innostua yrittajyyteen 2.0
Yrittédjapolun ilot, opit, unelmat ja yllatykset

Harkitsetko tai opiskeletko yrittdjyytta? Etsitkd uutta suuntaa yrityksellesi? Mita
kaikkea yrittdjan kannattaa pohtia menestyksellisen yrittajapolun luomiseksi?
Mita tulisi huomioida, kun etsii uutta suuntaa yritykselleen? Naihin pohdintoihin
kirjassa jaetaan oppeja ja parhaita resepteja, kdytannonlaheisesti ja innostavasti.

Miten innostua yrittajyyteen 2.0 - kirjan aihealueiksi ovat valikoituneet mentoroin-
titydssa eniten toistuvat teemat, oli sitten kyseessa yrittdjan taipaleelle ryhtyva,
yrityksen juuri perustanut tai yritystoimintaansa kehittéava yrittdja. Kirja antaa
yrittdjille uusia ideoita ja innostavia ajatuksia erilaisissa markkinatilanteissa
toimimiseen.

Yrittéjyyden opeista voi hydtyd myods yritysmaailmassa toimiva, markkinoinnista
tai myynnistéa vastaavakin kartoittaessaan erilaisia kasvun mahdollisuuksia mm.
markkinatilanteen muutosvaiheissa. Tastad uudistetusta kirjasta saat péaivitetyn
tiedon, mita yrityksen tulisi huomioida esim. poikkeuksellisten olojen yllattaessa.

Teoksessa korostuvat asiakkaan ratkaisujen miettiminen pitkajanteisesti, idearik-
kaasti ja innostavasti asiakkaan liikketoiminnallisten tavoitteiden kannalta, jolloin
onnistutaan myos parhaiten, niin yritysmaailmassa kuin yrittdjana toimiessa.

Ratkaisuja ja inspiraatiota kirjaan on saatu oman verkoston menestyneiltd, pitkan
tyburan tehneilta yrittéjilta. Yrittdjaammattilaisten haastatteluista valittyy heidan
kokemuksensa parhaista toimista: miten luoda menestyva yrittajapolku, yllapitaa
vahva innostus ja asiakaslahtdisyys yrityksen kivijalkoina.

Riitta Luhanka-Aalto on markkinoinnin ja viestinnan ammattilainen, joka toteultti
monivuotisen unelmansa ryhtymalla yrittajaksi pitkan tyduran jalkeen tydskennel-
tyaan sité ennen kansainvalisissa yrityksissa. Yrittajyyttd hanella on takana yli 15
vuotta erityisesti tapahtumien, tiedottamisen ja verkostoitumisen konsultointiin
liittyvissé tehtavissa. Viimeiset vuodet hdn on toiminut ammattitutkintoa suorit-
tavien yrittdjien mentorina. Mentorin roolissa toimiminen on erityisesti innostanut
taman kirjan kirjoittamiseen.
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